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FUTURO Desembarcary conso

Elecciones Retos del - Proyectos Cuando
nuevo gobiernoparaun | el exterior es el mejor
sector estratégicorz4 salvavidas ps
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Previsiones energéticas 2012

idar su presencia en otros paises es el camino elegido por muchas compariias esparfiolas, a la espera

de larespuesta gue el proximo Ejecutivo dé a grandes desafios como la regulacion de las fuentes renovables o el debate nuclear.

Rubén Folgado. Madrid

El Gobierno resultante de las elec-
ciones generales del domingo ten-
dra sobre la mesa una tarta con sa-
bor agridulce. A pesar de heredar un
pais puntero en el sector energético
mas sostenible, la aprobacion del re-
ciente Plan de Energias Renovables
(PER) no ha contentado a ninguno
de los agentes implicados, a la espe-
rade lo que pueda pasar con el desa-

rrollo de otros planes y leyes. Ade-
mas, la decision de mantener los
precios de la electricidad en la se-
gunda parte del afio ha disparado el
deéficit tarifario -la diferencia entre
lo que cuesta producir laenergiay lo

que se paga por ella- hasta los

22.000 millones de euros.
Mientras eléctricas y gasistas

alientan al Gobierno y a la UE para

convertir a Espana en la entrada

principal de este ultimo recurso pa-

ra el Viejo Continente, el lobby nu-
clear reclama la extension de lavida
util de las centrales para apostar por

_un mix energetico que sea capaz de

responder a lademanda.

Al margen de la caida de la pro-
duccion en Espaiia, las principales
compaiiias energéticas buscan en

otros paises su fuente de crecimien-

to, como Endesa e Iberdrola con
sendos proyectos en Chile y Brasil.
Repsol y Cepsa no se quedan atras.

Un afio para cargar las baterias

Ambas petroleras también hacen las
ameéricascon losyacimientos descu-
biertos en Argentina y Colombia y
que auguran unos datos positivos
para el proximo afio.

Las firmas de renovables, como

Sobre la mesa esta como
mitigar el deéficit de tarifa,
que supera los 22.000
millones de euros

Gamesa o Yingli Solar, también bus-
can en el exterior nuevas lineas de
negocio, apoyadas por grandes pro-
veedores espafioles. El sector se
marca como retos abaratar la ener-
gia solar y el almacenaje de la edlica.
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Aerogenerador instalado por Gamesa, cercano al municipio navarro de Alaiz.

LO ULTIMO EN RENOVABLES Abara
de almacenaje de la edlica y aprovechar
destinos, como el Mar-del Norte, seran las vias de crecimiento de estas fuentes

Cuando el viento y el sol
se alian con la tecnologia

M.J.G.Serranillos/ LA.Alvarez Madrid

" Los desafios estan bien definidos:
“Desarrollar soluciones de almace-
naje, aumentar la potencia de los ae-
rogeneradores, apostar por la edlica
marina y reducir el alto coste que to-
davia tiene la solar, tanto en su ver-
sion fotovoltaica, como la termoso-

lar”. Asi define Antonio Carbajal, di-

rector de Medio Ambiente de Garri-
gues, las pautas que marcan el cami-
no actual de lasrenovables. “En estos
momentos, Espafia es un importante
foco de desarrollo de tecnologias que
trabajan en este sentido y definirén el

futuro de las fuentes limpias”, subra-

yaeste experto
Una de las inversiones recientes
en este ambito ha sido la inaugura-
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ar la energia solar, trabajar en férmulas
as oportunidades gue se generen en

cion del centro de I+D de Yingli Solar
en San Agustin de Guadalix (Ma-
drid). Con un desembolso de ocho
millones de euros, el fabricante chi-
no de modulos fotovoltaicos se ha
marcado como prioridad aumentar
la eficiencia de sus médulos. El cen-
tro fabricara Panda, un modulo solar
capaz de generar electricidad para
abastecer a cien hogares al afio.

\.

Dentro del ambito solar, otro de
los esfuerzos se encamina a reducir
costes. “La produccion de esta ener-
gia sigue siendo cara”, recuerda Car-
bajal. “En 2008, las retribucién que
recibian las plantas era de 45 cénti-
mos por kw/hora. Se ha conseguido
reducir la prima a la tercera parte y
se tendera a bajarla atin mas. Los
productores deberan tener costes in-
feriores a estas ayudas si quieren ga-
nar dinero”, ainade Carbajal.

En este esfuerzo tendran mucho

que decir firmas como Siemens y Ac-
ciona, con negocios tanto en el ambi-
to solar como en €l edlico. Siemens
participa en la implantacion de va-
rias tecnologias dentro de la termo-
solar. “Hemos desarrollado la tecno-

Enel Green Power disefia
y desarrolla equipos
hibridos gue combinan
varias fuentes limpias

Con una inversion de ocho
millones de euros, Yingli
Solar ha inaugurado un
centro de 1+D en Madrid

logia cilindro parabolica. Se trata de
instalaciones en forma de cilindros
que captan los rayos solares, que a su
vez permiten calentar una sustancia
aceltosa a una temperatura alta. El
resultado es la generacién de vapor

de agua, que se transmite a una turbi-

na donde se produce energia”, expli-
ca Rafael Fiestas, director de Energia
de Siemens. La firma alemana parti-

‘cipa en tres centrales de estas carac-

teristicas ubicadas en Badajoz, Léri-
day Sevilla.

Acciona también apuesta por las
oportunidades que se generan en
torno al astrorey. Tiene 264 megava-
tios solares repartidos entre Espafia,
Estados Unidos, Portugal e India.

Delamano

Elviento, la otragran fuerza del esce-
nario renovable nacional, también
sopla fuerte. En él hay dos apuestas:
disefiar soluciones de almacena-
miento y de mejora de la integracion
de esta fuente en lared, e impulsar Ia
energia edlica marina. En Espafia,
esta ultima no acaba de cuajar. Como

recuerda Carbajal, “se necesitan

unos condicionantes especificos, co-
mo ubicar los aerogeneradores a
unos 30 metros mar adentro y dispo-
ner de plataformas continentales
que gestionen la energia”. Pocas lo-
calizaciones de las costas espafiolas
ofrecen estas facilidades. Rafael Fies-
tas aflade, ademas, que “se necesitan
instalaciones que transporten a tie-
rra la energia generada por los moli-
nosenelmar”. |

Siemens y Gamesa son dos de las
firmas mas activas en energia edlica

marina. Conscientes de la escasa -

proyeccion que existe en Espafia, no
han dudado en estar presentes en
uno de los puntos europeos mas acti-
vos en este ambito: el Mar del Norte,
Ambas participan en el desarrollo y
disefio de varias plantas en este mar
arropado por las costas de Gran Bre-
tafa, Francia, Alemania y los Paises
Bajos, entre otras. -

Desarrollar soluciones de almace-
namiento de la energia edlica, como

Alianzas
estrategicas
COMoO solucidn

M | a suerte de la industria
espariola de componentes de
renovables es desigual ante la
crisis. Mientras unas companias
aumentan sus ventas —como es el
caso de Gamesa, que ha
facturado un 13% mas durante los
nueve primeros meses de ano,
hasta alcanzar los 2.015 millones
de euros—, otras como Isofotdn,
otrora una de-las 10 mayores
productoras mundiales de
maodulos fotovoltaicos, se
encuentra en una situacion mas
complicada. Registrd unas ventas

~ en 2010 de 125 millones de euros,
frente a los 226 millones que
alcanzé en 2009, La supervivencia
del negocio pasa por las alianzas
Internacionales. Gamesa basa su
estrategia de expansion enla
constitucion de una fuerte red de
proveedores locales. Séloen
Esparia cuenta con, al menos, 80
empresas suministradoras. Jorge
Calvet, presidente de Gamesa,
considera de especial importancia
‘la cadena de suministros para
mejorar la eficiencia de los
procesos de construccion, los
productos y los servicios” Sélo en
2010, Gamesa realizé compras a
proveedores de todo el mundo por
valor de mas de 1.700 millones de
euros. Por su parte, los
suministradores se ven obligados
a hacer unimportante esfuerzo en
I+D para que su producto resulte
lo mas atractivo posible. Kliux
Energies es una empresa joven.
Cuenta sélo con dos afios de vida
y ha desarrollado una tecnologia
propia basada en una turbina de
eje vertical para la construccion de
miniaerogeneradores. Hasta la
fecha, ha invertido 1,5 millones de
euros en el proyecto y cuentan
CON un presupuesto anual de
900.000 euros. “La fase de
iIndustrializacion del producto se
realizara a la vez, tanto a nivel
nacional como internacional”
asegura Inaki Eguizabal,
presidente de la empresa. Para
ello, Kliux ha firmado un acuerdo
tecnologico estratégico con el
fabricante de materiales Bayer
Material Science, filial del gigante
aleman. Sin embargo, existen
situaciones en las que las alianzas
estratégicas pueden ser cuestion

- de vida o muerte empresarial. La
firma andaluza fotovoltaica
Isofotdn ha firmado un acuerdo
con Samsung con el fin de que sus
celulas solares sean las mas

.eficientes del mundo. La

multinacional coreana invertira 50
millones de euros en el proyecto
hasta 2013.

las implantandas en la isla canaria de
ElHierro, es otra tendencia clave.

A caballo entre unas fuentes y
otras, destacan las soluciones que
aprovechan varias energias. Enel
Green Power, filial de renovables de
Endesa, desarrolla “tecnologias hi-
bridas que combinan dos fuentes re-
novables, como la solar y la geotér-
mica”, detallan desde lacompaiiia.
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